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Un curs teoric i practic que ofereix recursos per argumentar les posicions propies de manera
meés clara i contundent, desenvolupar el pensament critic i la capacitat d’analisi. Sexplora
el terreny de la logica, la comunicacio persuasiva, la deteccio de fal-lacies, la capacitat d’expressio
oral, etcétera. Adrecat especialment a professionals que hagin de defensar amb arguments
solids els seus punts de vista: empresaris, advocats, politics, comercials, etcétera.

Oriol Ponsati-Murla, pr minada.

Del 2 de maig al 20 de juny.
Tots els dijous de 17:00 a 19:00. (7 sessions + 1)
Preu: 90 euros. Club Cambra Business: 10% descompte.

L’'empresari davant dels periodistes.
Hines 1 consells per a una bona comunicacio

Recursos, consells i exercicis practics per a una bona entesa amb els mitjans de comunicacio.
La nota de premsa, el gabinet de comunicacio, el lloc web... Exercicis practics: preparacio
d’una intervencié en un telenoticies i en un debat de televisio. Quins sén els temes que
interessen als periodistes? Com aconseguir més preséncia als mitjans?.

Gerard Bagué, |
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Del 12 de setembre al 31 d’octubre.
Tots els dijous de 17:00 a 19:00. (7 sessions + 1)
Preu: 90 euros. Club Cambra Business: 10% descompte.

Redactar bé per vendre millor

Les empreses i els establiments que volen singularitzar la seva oferta en el context actual de
crisi economica i de competéncia de mercat saben que una bona comunicacio per escrit amb
els clients potencials és una eina basica per fer-se un lloc en el seu ambit d'activitat
economica. Aquest curs vol donar una resposta eficag i practica a les necessitats concretes
de comunicacio escrita dels participants: Com he de recomanar els meus productes al bloc
de la meva empresa? Quina informacié he de destacar al Facebook del meu negoci? Com puc
despertar l'interés de nous clients? Com he d'enfocar un triptic publicitari? Quin reclam val
la pena que inclogui a les etiquetes dels meus productes?... En definitiva: Com puc redactar
bé per vendre millor?

Xevi Planas, articulista, editor 1 periodista d’El Punt 1.

Del & d’octubre al 29 de novembre.
Els divendres de 17:00 a 19:00. (7 sessions + 1)
Preu: 90 euros. Club Cambra Business: 10% descompte.

El catala fa vendre. Recursos lingiiistics i bones
practiques empresarials

I’excel-léncia lingiiistica marca d’una manera important la qualitat
empresarial

Sessio tnica de dues hores inclosa en tots els cursos.
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DADES PER A LES INSCRIPCIONS Marqueu amb una X el curs/os als quals desitgeu inscriure-us:

Referéncia: 200702 Referéncia: 200703

DADES ASSISTENT

Nom i Cognoms

Adreca

Codi Postal Poblacio
D.N.I.

E-mail

FORMA DE PAGAMENT

Factura a nom de: Empresa Assistent
Domiciliaci6 al compte bancari indicat a la butlleta d’inscripcio

Ndmero de Compte:

Per a les empreses que inscriuen els seus treballadors als nostres cursos i volen
aprofitar el crédit de formacio, des de la Cambra de Comerg de Girona realitzem la
gestio de la bonificaci6 gratuitament.

Retalleu per enviar

Cambra de Comerg
de Girona

Referéncia: 200704

DADES EMPRESA
Empresa

Adreca
Codi Postal Poblacio
Teléfon Web

E-mail

Signatura i segell

Organitzem formacio a mida utilitzant els crédits formatius
Tel. 972 418 500 - www.cambragirona.cat
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